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Efterfrågan inom Hedengren koncernens tre verk-
samhetsområden höll sig under år 2005 på en täm-
ligen god nivå och i synnerhet konsumenternas köp-
kraft och starka köplust betydde en volymökning 
inom sektorn för hemteknik. Även marknaderna för 
elteknik ökade. Däremot var  efterfrågan på profes-
sionell elektronik relativt svag. Ett speciellt problem 
under året var priserosionen som förorsakades av 
den hårda konkurrensen, vilket ledde till att vår om-
sättning steg förhållandevis litet. Utvecklingen inom 
Hedengren koncernens resultatenheter var under år 
2005 något oenhetlig; de flesta klarade sig bättre än 
året förut, men även avvikelser från den här trenden 
förekom.

Hedengren koncernens omsättning år 2005 var 
90,3 miljoner euro, en 2,1% ökning jämfört med 
föregående år. Räkenskapsperiodens vinst förbätt-
rades och var 754.000 euro. Självförsörjningsgraden 
var 41,5% och balansräkningens slutsumma 48 milj. 
euro.
Koncernen sysselsatte 378 personer i medeltal.

Inom eltekniksektorn lyckades Oy Hedtec Ab förbät-
tra sin försäljning med 6% och resultatet var klart 
bättre än året förut. Av resultatenheterna klarade sig 
belysningsenheten och enheten för installationsma-
terial speciellt bra.

Inom hemtekniksektorn lyckades Oy Hedoy Ab öka 
sin försäljning med 3,8% och resultatet var gott. Av 
resultatenheterna klarade sig direktförsäljningen 
bäst.

Inom sektorn för professionell elektronik var Oy 
Hedpro Ab:s försäljning lägre än under föregående 
år och under året har vi investerat kraftigt i produkt-
utveckling och nya affärsaktiviteter, vilket inverkade 
kännbart på resultatet.
Av resultatenheterna klarade sig Security bäst.

Av år 2006 förväntar vi oss att efterfrågan på pro-
dukterna inom våra verksamhetsområden ökar 
något och vi har budgeterat en ökning på 5% av 
koncernens omsättning. 
Genom att satsa kraftigt på en förbättring av verk-
samhetskedjans kostnadseffektivitet och utveckla 
distributionen samt vidareutveckla vårt utbud på 
produkter och tjänster tror vi att vi  kommer att upp-
nå ett bättre resultat nästa år. 
 
Berndt Johansson
Styrelseordförande

Oy Hedengren Ab:s styrelse.
Sittande från vänster Kristina Wiedebaum, Risto Karimaa, Berndt Johansson (ordf.) och Monica 
Tallberg (sekr.). Stående Jörg Robertz (vd), Henrik Langhoff, Mats Rosqvist och Kenneth Lundell.
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Omsättningens fördelning Omsättningen 
(MEUR )     

Resultaträkning (1000 EUR)

Omsättning
- Övriga intäkter
- Material och tjänster
- Personalkostnader
- Avskrivningar och
  värdeminskningar
- Övriga rörelsekostnader
Rörelsevinst
Finansiering
Resultat före skatter

Skatter
Minoritetsandel

Periodens resultat

Personal antal

Balansräkning (1000 EUR)

Anläggningstillgångar
Omsättningstillgångar
Finansieringstillgångar
Tillgångar totalt

Eget kapital
- Aktiekapital
- Övrigt eget kapital
Reserveringar
Främmande kapital
- Långfristigt
- Kortfristigt
Kapital totalt

2005
90 308

249
-65 028
-15 623

-888
-8 045

973
-74
899

-175
30

754

378

2004
88 420

894
-63 122
-15 880

-999
-8 252
1 061

-39
1 022

-377

645

382

2005
13 766
15 696
18 629
48 091

1 036
18 618

4 581

5 659
18 197
48 091

2004
14 480
15 591
19 190
49 261

1 036
18 872

5 011

6 487
17 855
49 261

Hedtec – elteknik
Händelser under året
Vår belysningsenhet deltog i många betydande projekt. Som exempel kan 
nämnas KUMU, det nya konstmuseet i Estland. Utställningsbelysningen 
förverkligades med ERCO produkter i samarbete med Hedengren Eesti. Ett 
annat imponerande projekt var kryssningsfartyget Freedom of the Seas, som 
blir färdigt 2006 under våren och är det största kryssningsfartyget i världen. 
Fartyget är försett med PEHA elinstallationsutrustning och BEGA belysnings-
armaturer som vi representerar i Finland.

Under året har Hedtec utökat sin verksamhet med solskyddssystem. Tillver-
karna Elero, Faber/Benthin och Strömma har redan uppnått en stark position 
på den fi nska marknaden.

Av installationsmaterialavdelningens leveranser kan nämnas Lovato DMK 
energianalysatorerna  (270 st) som installerades i Kampens köpcentrum, 
med vilka energiförbrukningen i alla köpcentrumets affärer mäts. 

Industriavdelningen sålde under året hundratals Frico Corinte luftridåer till 
fl era olika byggnadsprojekt, t.ex. till köpcentrumet Jumbo.
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Hedoy - hemteknik
Hemelektroniken växer snabbt
Hedoys försäljning av hemelektronik steg med 17% då ökningen på den totala 
marknaden var 6%. Främst taveltelevisionerna och digitalboxarna  satte fart 
på försäljningen.

Nytt rekord för Moccamaster
Försäljningen av Moccamaster kaffebryggare satte igen nytt rekord. Märket 
var överlägsen marknadsledare i Finland med en nästan 50% marknadsandel 
mätt i värde. Ett klart tecken på att fi nländarna uppskattar gott kaffe.

Ny representation
Med Glen Dimplex slöts ett avtal om importen av dammsugare och värmare.

Hedi – direktförsäljning
Under året steg försäljningen av Lux dammsugare och tillbehör med 15%. Vi 
koncentrerade oss på skolning av försäljningscheferna runtom i landet tillsam-
mans med Norge och Sverige. I slutet av året beslöt vi att vidareutveckla vår 
ångtvättlinje och lansera den nya Aeroguard luftrenaren  i maj 2006. Kund-
kretsen består av företag och privathushåll. 

Hedpro – professionell elektronik
Hedengrens säkerhetssektor utvidgades
Under år 2005 avancerade Hedengrens säkerhetssektor starkt på två nya om-
råden, nödbelysning och försäljning via Internet. För Oy Neptolux Ab utveck-
lade Hedpro Securitys R&D enhet en ny generation av svagströmsbaserade, 
adresserbara nödljussystem med ljuspunktsarmaturer och backup ackumula-
tor. De första systemen levererades i november i Finland och till Norge.

I mars började Oy Neptosec Ab försäljningen av säkerhetskomponenter och 
-utrustning. Verksamheten baserar sig på Internetförsäljning  med Proweb 
plattform och målgruppen är specialaffärer i branschen. Hedpro Securitys 
R&D enhet utvecklade Tenor passerkontrollsystemet för mindre och medel-
stora kunder. Systemet kommer att bli ett betydande komplement till det nu-
varande produktsortimentet.

Hedpro Security utvecklade fjärde generationens HHL inbrottslarmcentraler 
för vilka skall sökas  godkännande i Cenelecs högsta säkerhetsklass, klass 4.

Hedcom  
Framställnings-, produktions- och kommunikationsteknik på land och till 
havs
Den stigande konjunkturen inom den fi nska varvsindustrin inverkade också 
positivt på Hedcoms  verksamhet i och med leveranserna av kommunikations-
system med tillhörande teknik till fl era fartyg under byggnad.
Flera teatrar, auditorier, skolor och TV produktionsstudior runtom i landet sys-
selsatte vår projektenhet. Vi levererade teknik och nyckelfärdiga system som 
utfördes på  entreprenad.
Vår landsomfattande AV återförsäljarenhet ökade sin försäljning märkbart jäm-
fört med året förut.  Vi utökade ytterligare vårt omfattande produktsortiment 
och lanserade framgångsrikt fl era nya produkter på marknaden.     


