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Resultaträkning (1000 EUR)

Omsättning
- Övriga intäkter
- Material och tjänster
- Personalkostnader
- Avskrivningar och
  värdeminskningar
- Övriga rörelsekostnader
Rörelsevinst
Finansiering

Resultat före skatter 

Skatter
Minoritetsandel

Periodens resultat

Balansräkning (1000 EUR)

Anläggningstillgångar
Omsättningstillgångar
Finansieringstillgångar
Kassa- och banktillgodoh.
Tillgångar totalt

Eget kapital
- Aktiekapital
- Övrigt eget kapital
Minoritetsandel 
Reserveringar
Främmande kapital
- Långfristigt
- Kortfristigt
Kapital totalt

Personal antal

2009
84 591

424
-54 889
-18 581

-849
-8 022
2 674   

105
 	

2 779

-752
-28

1 999

2010
11 482
16 018  
15 343

1 935
44 778

1 036
20 559

88
4 076

2 537
16 482
44 778

349

2009
12 043
13 719  
14 241

4 410
44 413

1 036
21 135

83
4 326

3 899
13 934
44 413

361

2010
81 830

395
-52 349
-18 105

-741
-7 689
3 341   

178

 3 519

-1 005
-54

2 460

År 2010 återhämtade sig den finländska ekonomin på bred 
front från den nedgång som följde på finanskrisen. Brutto-
nationalprodukten beräknas ha vuxit med tre procenten-
heter från föregående år. Bakom ökningen ligger inte 
bara en återhämtning i efterfrågan från export och 
inhemsk handel, utan även hushållens starka konsumtion 
i förhållande till konjunkturläget. 

Den positiva ekonomiska utvecklingen har märkts på våra 
verksamhetsområden, om än med fördröjning. Vi lyckades 
uppnå det uppställda omsättningsmålet och för resultatets 
del överträffades målet. 

Hedengren koncernens omsättning var 81,8 miljoner euro, 
och bokslutsperiodens resultat efter skatt var 2,5 miljoner 
euro. Vår soliditetsgrad var i slutet av året 49,7 % och 
balansomslutningen var 44,8 miljoner euro. 

Ett produkt- och tjänsteutbud som anpassats till efter-
frågan, en stark lokal närvaro samt vår kunniga och 
engagerade personal bidrog till våra framgångar. Under 
året lade vi särskilt stor vikt vid utvecklandet av vår kund-
tjänst och effektivisering av verksamheten.

Vår konkurrenskraft stärktes också av vårt ökade
produktutbud, utnyttjandet av det egna lagret och
vår starka ekonomi som tryggar kontinuiteten i
verksamheten.

Prognoserna visar att vår ekonomi fortsätter att växa även 
i år, även om det går något långsammare än förra året. 
Utvecklingen bromsas av internationella hotbilder framför 
allt inom euroområdet. 

Vi bedömer att efterfrågan på våra verksamhetsområden 
utvecklas positivt under 2011 och förutspår att omsätt-
ningen ökar och att resultatet fortsätter att vara bra.
 
Vår basverksamhet står på fast grund, vår ekonomi är i 
ordning och vi kan ge förstklassig service till våra kunder. 
Även i år koncentrerar vi oss särskilt på kundarbete, 
effektivisering av verksamheten och kostnadskontroll.

Vi går in i år 2011 med tillförsikt. Vi tror på framgång 
tillsammans med våra kunder och samarbetspartners.

Berndt Johansson 
Koncernchef



Omsättningens fördelning per bransch

Hemteknik

Security

Husteknik

AV & Broadcast

Husteknik / Hedtec

Hemteknik / Hedengren Kodintekniikka
Enligt Statistikcentralen stärktes de finländska konsumenternas 
förtroende för ekonomin kraftigt under år 2010. Inom flera av hem-
teknikens produktsektorer ledde detta till goda försäljningsresultat, 
vars värde steg till 1,86 mrd. euro, en ökning med 4,9 % jämfört med 
föregående år.

Hedengren Kodintekniikka klarade sig bra även år 2010 och förbätt-
rade klart sitt eget resultat. Med vår nya  Sharp televisionsrepresen-
tation har vi fått möjlighet att marknadsföra en ekologisk pionjärtekno-
logi som ger ny skärpa och färg åt TV-bilden. Inte att förglömma det 
häftiga ”iPhone” utseendet. Andra märken som vi representerar är 
Moccamaster, JVC, Audio Pro, Wilfa och Topcom, som vi säljer i hela 
landet via handelns olika distributionskanaler.

Hedengren Direct 
Lanseringen av den nya Lux Intelligence-dammsugaren ägde rum i 
januari 2010. Produkten har mottagits väl av både säljare och kunder. 
Vår omsättning ökade med 4 % och vi förbättrade resultatet jämfört 
med förra året.

Den totala marknaden för eltillbehör som sjönk med 28 % under 2009 
stabiliserades långsamt i slutet av 2010 och sektorn upplevde till och 
med en liten tillväxt. Den största ökningen skedde i kabelprodukter 
medan bl.a. belysningssektorn fortsatte att minska.

Hedtec uppnådde 2010 både sitt omsättnings- och resultatmål. 
Försäljningen växte med 5 % och resultatet förbättrades med 13 %. 
År 2011 väntas den totala marknaden för elektrisk utrustning åter växa 
något.

Som exempel på Hedtec-projekt förra året kan nämnas en stor 
luftridåleverans till utbyggnaden av Prisma i Kouvola och Musikhuset i 
Helsingfors, dit vi levererade ett stort antal Bega- och Zumtobel-arma-
turer och även Erco-armaturer.

På FinnBuild 2010 lanserade Hedtec en ny representation: italienska 
Carel luftfuktare. I Carels sortiment av ång- och sprayfuktare finns det 
lösningar för många slags fuktbehov.

15 % 27 %

33 %

25 %
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Hedengren Security
Det andra året under den internationella lågkonjunkturen blev för He-
dengren Securitys del mycket mer lyckosam än vad vi förutspådde vid 
årets början. Vår omsättning växte till samma nivå som före recessionen 
och samtidigt förbättrades vårt resultat jämfört med året innan. Speci-
ellt väl utvecklades systemförsäljningen, där vår tillväxt var över tio pro-
cent. Bland individuella system ökade försäljningen mest inom video-
övervakningssystem. Det mest glädjande var att försäljningen ökade 
både inom traditionella analoga kameraövervakningssystem och inom 
speciellt IP-baserade lösningar.

Exporten till våra närområden har utvecklats mycket bra, speciellt till 
Sverige. Den svenska och den norska marknaden är så gott som likvär-
diga konkurrenter om titeln största exportland. Vår avsikt är fortfarande 
att väsentligt öka exportens andel av den totala omsättningen.

Till närområdena och Finland levererade vi under förra året bl.a. säker-
hetssystem till Audi och Volkswagen Centers (passerkontroll, inbrotts-
larm och kameraövervakning) samt säkerhetssystem till flera köpcentra 
i St Petersburg, Tallinn och Helsingfors. Under 2010 inleddes omfattan-
de leveranser av säkerhetssystem till det nya Musikhuset i Helsingfors. 
Leveransen omfattar system för brandlarm, passerkontroll och inbrotts-
larm, och projektet kommer att slutföras under 2011.

AV & broadcast-teknik / Hedcom
Effekterna av den globala ekonomiska krisen märktes tydligt i efterfrå-
gan under första halvåret, men tydliga tecken på förbättring syntes i ett 
ökande antal offertförfrågningar i och med att byggprojekt påbörjades 
i allt snabbare takt. Tack vare branschens efterfrågan och den teknis-
ka brytningsperioden gjorde vi en nyutvärdering av vårt produktutbud, 
som har fokuserats och förnyats. 

Trots lågkonjunkturen har vi redan en orderstock som sträcker sig över 
flera år, och vi levererade under förra året flera system till många lång-
siktiga projekt. Av dessa kan nämnas AV-, ljud- och belysningsentrepre-
naderna för Stadsteatern i Tavastehus, kommunikationssystem för far-
tyget Spirit of Britain som byggdes vid STX-varvet i Raumo för rederiet 
P&O Ferries samt ljudevakueringssystem vid Finnavias non-Schengen-
terminal. Musikhuset i Helsingfors, kärnkraftverket i Lovisa och STX-var-
vet i Raumo har också gett oss projekt som startade redan ifjol men 
som kommer att levereras under 2011. 

Leveranser av AV-system och teknik fortsätter också i stadig takt, och 
vår satsning på interaktiv AV-teknik på skol- och undervisningsområdet 
märks också genom ett ökat antal beställningar från våra samarbets-
partner.


