Hedengren Security

Trots den globala regressionen och den minskade inhemska forsaljning-
en var ar 2009 ett bra ar for Hedengren Security dven om var omsatt-
ning sjonk en aning jamfort med foregdende ar. Var export 6kade spe-
ciellt till Norge och Sverige mycket tack vare Neptolux nddbelysnings-
produkter och Prodex brandlarmsystem. Trots den minskade inhemska
forsaljningen 6kade vi var marknadsandel inom vara centrala produkt-
omraden.

Under det gangna aret avslutade vi det fyra ar langa sakerhetsprojektet
i Stockholm, Villingby Centrum, Nordens aldsta képcentrum. | leveran-
sen ingick alla centrala sdkerhetssystem: passerkontroll, inbrottslarm,
CCTV och overvakningsgrafik. Projektets varde steg till ca 16 milj. SEK
under projektets gang. Det storsta enskilda projektet under 2009 var
saneringen av Bole polishus i Helsingfors for ett totalt varde av 2,5 milj.
euro. Forutom elinstallationer ingick aven brand- och nédbelysnings-
system i entreprenaden.

| december fick var produktutvecklingsavdelning godkdannande enligt
EN54-standarden for Neptolux hanvisnings- och nédbelysningsarmatu-
rer som branddetektorprodukter. Nu kan vi som enda féretag i varlden
erbjuda vara kunder ett brandlarmsystem med EN54-14- och EN50172-
godkanda nddbelysningsprodukter. Med detta nya evakueringssystem,
PRODEX Firelux, ar vi an en gang vagvisare pa den kraftigt vaxande
sakerhetsmarknaden.

AV & broadcast-teknik / Hedcom

Var mangsidiga kundstruktur och det hogklassiga produktutbudet visa-
de sig vara sarskilt viktiga genom att de gav balans till var verksamhet
under den ekonomiska krisen i varlden och i Finland.

De offentligt finansierade sektorn, sasom laroanstalter, teatrar och
Rundradion fortsatte sina investeringar, och manga av de storsta affa-
rerna under aret gjordes just med kunder inom denna sektor.

Pa motsvarande satt reagerade den privata sektorn snabbt och manga
skot upp sina byggprojekt till framtiden. Inom fartygsindustrin ar tids-
spannen langre och systemleveranserna inom marine intercom fortsat-
te. Aven uthyrarna av AV-utrustning fortsatte djirvt med sina utrust-
ningsinvesteringar.

Genom foretagskopet varen 2009 av Oy Finnrecord Ab sikrade vi en
ledande stéllning pa den vaxande marknaden for ljudatergivnings-
system och evakueringslarm.

Vi satsade ocksa pa de allt viktigare aterforsaljarkanalerna och darige-
nom dven pa konferens-, utbildnings- och undervisningsomradet ge-
nom att introducera manga nya produkter och skraddarsydda I6sningar.
Prometheans interaktiva undervisningssystem och dokumentkameror
ar ett bra exempel pa detta och de anvands allt mer i skolorna.

Vid arsskiftet koncentrerade vi divisionens vaxande projekt- och servi-
cetjanster till vart verksamhetsstélle i Koklax, Esbo, dar vi byggde nya
monterings- och testningslokaler som battre motsvarar vara vaxande
behov.
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Forra aret var ett av de svagaste pa flera decennier for Fin-
lands ekonomi och efterfragan svalnade speciellt pa vara
byggnadsanknutna verksamhetsomraden. Den finska brut-
tonationalprodukten minskade med 7,5 %. For ett ar
sedan kraschade Finlands export, industriproduktion och
féretagsinvesteringar. | och med att den allmanna osaker-
heten 6kade och sysselsattningsutsikterna férsvagades,
minskade dven privatkonsumtionen trots lattnader i skat-
tetrycket.

Trots detta lyckades vi starka var marknadsposition, effek-
tivera var verksamhet och utveckla vara tjanster.

Hedengren koncernens omsattning var 84,6 miljoner euro
och bokslutsperiodens resultat efter skatt var 2 miljoner
euro, vilket dvertraffade det budgeterade resultatmalet.
Var soliditetsgrad steg till 50,4 % och balansrdakningens
slutsumma var 44,4 miljoner euro.

Ett produkt- och tjansteutbud som anpassats till markna-
dens efterfragan och en stark lokal narvaro tillsammans
med var kompetenta och engagerade personal bidrog till
vara framgangar.

Alla Hedengrens verksamhetsomraden uppnadde ett klart
vinstresultat, och sarskilt bra gick det for sdkerhetstekni-
ken och direktférsaljningen.

Vart bolag i husteknikbranschen Oy Hedtec Ab klarade sig
battre an marknadstrenderna och gjorde aterigen ett bra
resultat. Bland resultatenheterna var industriavdelningen
sarskilt framgangsrik.

Vart bolag i sakerhetsteknikbranschen Oy Hedengren Se-
curity Ab hade samma niva pa forsaljningen som foregaen-
de ar och bolaget uppnadde ett bra resultat. Speciellt bra
utvecklades exporthandeln och installationsverksamheten.

Hemteknikbranschen fick n6ja sig med en mindre forsalj-
ning men gjorde ett battre resultat n aret innan. Vart
direktforsaljningsbolag Oy Hedengren Direct Ab var fram-
gangsrikt och 6kade sin omsattning och forbattrade sitt
resultat.

Vart bolag i AV- och broadcast-teknikbranschen Oy Hed-
com Ab:s férsaljning uppnadde nastan det budgeterade

malet med ett klart positivt resultat. | synnerhet AV-pre-
sentations-tekniken gjorde bra ifran sig.

Ar 2009 lyckades vi effektivera var verksamhet och lade
sarskilt stor vikt vid utvecklandet av var kundtjanst.

Var konkurrenskraft starks ocksa av ett standigt 6kande
produktutbud, lokal ndrvaro, eget lager och en stabil
ekonomi som tryggar kontinuiteten.

Prognoserna visar att den finska ekonomin har bérjat vaxa
en aning, och konjunkturen férvantas vanda under andra
halvan av aret. Vi forutspar att var omsattning kommer att
minska, men att resultatet fortsatter att vara tillfredsstal-
lande.

Var basverksamhet star pa fast grund, var ekonomi ar
stabil och vi kan erbjuda vara kunder forstklassig service.
Aven i &r koncentrerar vi oss speciellt pd kundarbete,
effektivering av verksamheten och kostnader.

Vi ser med tillforsikt pa ar 2010. Vi tror pa framgang till-
sammans med vara kunder och samarbetspartners dven
i dessa mera utmanande tider.

Berndt Johansson
Koncernchef

Resultatrdakning (1000 EUR) 2009 2008
Omsattning 84591 103 459
- Ovriga intékter 424 416
- Material och tjanster -54 889 -72 084
- Personalkostnader -18 581 -17 918
- Avskrivningar och

vardeminskningar -849 -1023
- Ovriga rérelsekostnader -8 022 -9 076
Rorelsevinst 2674 3774
Finansiering 105 -99
Resultat fore skatter 2779 3675
Skatter -752 -1141
Minoritetsandel 28 -54
Periodens resultat 1999 2 480

Balansrakning (1000 EUR)

2009 2008
Anlaggningstillgangar 12 043 12 470
Omséttningstillgangar 13719 16 433
Finansieringstillgangar 14 241 14914
Kassa- och banktillgodoh. 4410 3710
Tillgangar totalt 44 413 47 527
Eget kapital
- Aktiekapital 1036 1036
- Ovrigt eget kapital 21135 20576
Minoritetsandel 83 101
Reserveringar 4326 4636
Frammande kapital
- Langfristigt 3899 5261
- Kortfristigt 13 934 15917
Kapital totalt 44 413 47 527

Personal antal 361 361
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Hemteknik / Hedengren Kodintekniikka

Ar 2009 var av kinda orsaker ett mycket utmanande ar for hemteknik-
handeln. Nedgangen i ekonomin kompletterades med en tydligt ned-
gang i genomsnittspriserna och en allt hardare konkurrens. Det allméant
storre kundfortroendet forsvagades dock av ett forsiktigt kundbeteen-
de. Det kumulativa vardet av hemteknikhandeln sjonk ar 2009 med 13
% jamfort med aret innan. Branschens detaljhandelsvarde var 1,8 mrd
euro.

Hedengren Kodintekniikka klarade sig bra 2009 och férbattrade sitt
eget rorelseresultat med 6ver 70 %. Resultatet var klart positivt bade
2008 och 2009. Till den goda resultatutvecklingen bidrog en kritisk ana-
lys och omvardering av produktportféljen. Marknadsandelen for bola-
gets storsta agentur Moccamaster 13g kvar pa 60 %. Andra marken som
vi representerar ar JVC, Audio Pro, Kaon, Wilfa och allra senast det bel-
giska Topcom, som specialiserat sig pa halso- och wellnessektorn. Topp-
simmerskan och fysioterapeuten Hanna-Maria Seppala bidrog i slutet
av 2009 till att accelerera Topcoms forsaljning. Svenska Audio Pro lan-
serade hosten 2009 pa marknaden flera produkter for tradlost musik-
lyssnande i hemmiljo.

Husteknik / Hedtec

Det senaste aret var omtumlande for Hedtec. Den totala férsaljnings-
marknaden for elmaterial minskade ar 2009 med rekordstora -28 %.
Nagon liknande minskning har branschen aldrig tidigare upplevt.
Minskningen i efterfragan var storst i kabelprodukter, och den paverka-
des ocksa av det laga ravarupriset. Lagkonjunkturen slog hart dven mot
tillverkningsindustrin, dar orderstockarna fullkomligt brét ihop. En nog-
grann kostnadsuppfoljning mojliggjorde dock en mycket tillfredsstéllan-
de resultatniva for 2009.

Trots nedgangen var Hedtec med i ett stort antal stora projekt. Som
exempel kan ndmnas belysningsavdelningens leveranser till varldens
storsta kryssningsfartyg — Oasis of the Seas (Bega-armaturer och Peha-
elmaterial) samt Pronec-eluttagsstolpar till Tapiolagruppens nya kon-
torshus (se bild). Vi installerade luftridaer bl.a. till Skanssi och Sokos
Wiklund/Abo, Terra/Karleby samt Prisma/Joensuu.

Hedtec tecknade varuleverantérsavtal med Nato Maintenance and
Supply Agency. Den forsta ordern via NAMSA var en leverans av 300
PCE-byggplatscentraler anpassade for Finlands armé.

Omsattningens fordelning

AV & Broadcast Security
28 %

Hemteknik Husteknik




