Hedengren Security

Ar 2008 var ett mycket framgangsrikt ar for Hedengren Security.
Var omsattning 6kade med 17 % jamfort med aret innan. Krafti-
gast 6kade exporten men ocksa verksamheten i Finland 6kade.
Forsaljningen av sadkerhetssystem till de nordiska landerna 6kade
med 40 % jamfort med ar 2007. Den positiva utvecklingen géllde
alla system som vi representerar, men i synnerhet Prodex-brand-
larmsystem, Neptolux-nddljussystem och Hedsam-passerkontroll-
system.

De storsta leveranserna under aret var leveranserna av sékerhets-
system till néjescentret Flamingo i Vanda samt el- och sakerhets-
entreprenader till affarshuskomplexet Ruoholahden Tahti i Gras-
viken i Helsingfors. Flamingos sékerhetsentreprenad pa dver en
halv miljon euro omfattade nédljus-, passerkontroll-, inbrottslarm-
och kameradvervakningssystem. Ovanndmnda system évervakas
och underhalls fran ndjescentrets sakerhetskontrollrum med grafik-
systemet HedGraphics.

Ruoholahden Tahti-entreprenaden pa 2 miljoner euro omfattade
utdver grundentreprenaden dven Prodex-brandlarmsystem och
Hedsam-passerkontrollsystem for hela fastigheten. Personalen

pa lakarstationen Diacor som finns i affarshuset utrustades med
tradlésa larmknappar som hor till personsakerhetssystemet
Smartti. | en hotfull situation formedlar Smartti-systemet bade ID-
uppgifter och positionsinformation till vaktarna om den som larmar.

AV & broadcastteknik / Hedcom

Hedcom 6kade ytterligare sina marknadsandelar ar 2008. Samti-
digt var aret ocksa ett av de basta i foretagets historia. Efterfragan
var god inom nastan alla verksamhetsomraden och speciellt pro-
jektleveranserna utgjorde en ovanligt stor andel av forsaljningen
under aret. Av dessa kan namnas AV- och konferenssystemen till
EU:s kemikalieverk, AV-ldsningarna till Varmas huvudkontor samt
kommunikationssystemen till Viking XPRS och Tallinks Baltic Prin-
cess, som fardigstalldes pa STX skeppsvarv i Helsingfors.
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Efterfragan var god aven pa broadcastsektorn och TV-produktions-
system levererades bl.a. till produktionsbolaget Werne, som ar det
forsta bolaget i Finland som producerar TV-inspelningar fran is-
hockeymatcher med héguppldsning. For inspelningarna anvands
en ny slags HD-reportagebil som ar utrustad med den nyaste
Grass Valley HD-broadcastkamera- och mixertekniken.

Hedcom utvidgade sitt AV-produktutbud till undervisningssektorn
genom att lansera interaktiva Promethean-undervisningstavior
som ar mycket uppskattade och efterfragade bland larare runt om
i varlden. Produktserien kompletterar var AV-enhets starka varu-
marken. Samtidigt intensifieras samarbetet med aterférsaljare och
entreprendrer.
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Den ekonomiska utvecklingen i Finland var betydligt sva-
gare an prognoserna hade forutspatt, vilket under arets
senare halft visade sig i en minskad efterfragan inom He-
dengrens samtliga verksamhetsomraden. Konsumenter-
nas tilltro till ekonomin sjonk kraftigt och detta aterspegla-
des i forsaljningen av hemteknik. Bostads- och affarsbyg-
gandet var fortsattningsvis intensivt och innebar tillvaxt
for bolaget.

Trots hdstens utmaningar var Hedengren koncernen
framgangsrik ar 2008. Var omsattning uppgick till 103,5
miljoner euro och rakenskapsperiodens resultat forbattra-
des och lag nu pa 2,5 miljoner euro, vilket var klart éver
vart budgeterade mal. Var sjalvforsorjningsgrad steg till
46,7 % och balansrakningens slutsumma var 47,5 miljo-
ner euro.

Vad som bidrog till var framgang var produkt- och tjans-
teutbudet, som anpassats till efterfrdgan pa marknaden,
samt en stark lokal narvaro i kombination med en kompe-
tent och engagerad personal.

Hedengrens samtliga fyra verksamhetsomraden var
framgangsrika. Mest framat gick Sakerhetstekniken.

Oy Hedtec Ab, vart bolag i husteknikbranschen, ékade
sin forsaljning och nadde aterigen ett gott resultat. Bland
resultatenheterna var industriavdelningen sarskilt fram-
gangsrik.

Oy Hedengren Security Ab, vart bolag i sékerhetsteknik-
branschen, ékade sin férsaljning med mer an 17 % och
resultatet férdubblades jamfért med aret innan. Inrikesfor-
saljningen och exporten av sakerhetssystem utvecklades
mycket positivt.

Hemteknikbranschen tvingades néja sig med en mindre

forsaljning och ett sdmre resultat &n aret innan. Det var
sarskilt den minskade efterfragan pa digitalboxar som ha-
de en negativ inverkan pa Oy Hedengren Kodintekniikka
Ab:s omséattning. Oy Hedengren Direct Ab, vart direktfor-
séljningsbolag, var framgangsrikt och ékade sin omséatt-
ning och forbattrade sitt resultat.

Oy Hedcom Ab, som verkar, inom branschen for AV-
och broadcastteknik, nddde en rekordartad omsattning
pa 14,1 miljoner euro och ett bra resultat. Sarskilt fram-
gangsrik var projektverksamheten.

Var export utvecklades gynnsamt pa vara narmarknader,
i synnerhet i de nordiska landerna. Det langsiktiga arbe-
tet och den lokala narvaron har starkt var position och ex-
porten har blivit en viktig del av var verksamhet.

Ar 2008 genomfdrdes flera utvecklingsprojekt som gallde
kundservice och den interna verksamheten. Dessa pro-
jekt ledde bl.a. till att funktionskedjan blev mer kostnads-
effektiv. Den allmanna ekonomiska osakerheten berak-
nas fortsatta, varfor ar 2009 kommer att innebara en stor
utmaning. Vi réknar med att var omsattning kommer att
minska, men vi forvantar oss ett fortsatt tillfredstallande
resultat.

Var grundlaggande affarsverksamhet vilar pa en stadig

grund och var ekonomi ar stabil, vilket medfor att vi kan
erbjuda véra kunder férstklassig service. Aven i ar kom-
mer vi att satsa framfor allt pa kundrelationerna.

Vi ser med tillférsikt pa ar 2009. Vi forlitar oss pa att vi till-
sammans med vara kunder och samarbetspartner nar
framgang ocksa i dessa mera utmanande tider.

Berndt Johansson
Koncernchef

Resultatrakning (1000 EUR)
2008 2007

Omsattning 103459 106 355
- Ovriga intakter 416 272
- Material och tjanster -72 084 -76 083
- Personalkostnader -17 918 -16 601
- Avskrivningar och

vardeminskningar -1 023 -066
- Ovriga rérelsekostnader -9 076 -9 483
Rorelsevinst 3774 3494
Finansiering -99 -218
Resultat fore skatter och
bokslutstransaktioner 3675 3276
Bokslutstransaktioner
Skatter -1 141 941
Minoritetsandel -54 -47
Periodens resultat 2 480 2 288

Balansrakning (1000 EUR)

2008 2007
Anlaggningstillgangar 12 470 12 838
Omsattningstillgangar 16 433 18 397
Finansieringstillgangar 18 646 19 869
Tillgangar totalt 47 549 51 104
Eget kapital
- Aktiekapital 1036 1036
- Ovrigt eget kapital 20 576 19 537
Minoritetsandel 101 47
Reserveringar 4 658 4 583
Frammande kapital
- Langfristigt 5261 6 624
- Kortfristigt 15917 19 277
Kapital totalt 47 549 51 104
Personal antal 361 347
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Hemteknik / Hedengren Kodintekniikka

Ar 2008 investerade finlandarna sammanlagt 2,1 miljarder euro i
hemteknik (Kotek 2008), vilket var en minskning med 4 %. Det var
sarskilt under slutet av aret som handeln avtog och detta till foljd
av den ekonomiska recessionen, som startade i och med att kon-
sumenternas konfidensindikator borjat sjunka.

Hedengren Kodintekniikka har sex varumarken: JVC, Kaon, Audio
Pro, Moccamaster, Saeco och Wilfa. Moccamaster ar till sitt forsalj-
ningsvarde vart storsta varumarke och dominerar den finlandska
kaffemaskinmarknaden med sin marknadsandel pa 60 % (GFK
2008). JVC omorganiserar som bast sin verksamhet och ett av
temana under processen ar att klart 6ka forsaljningen i Europa.
Audio Pro, marknadsledare fér hogtalare i Finland, flyttar allt mer
sin forsaljning till tradIos ljudatergivning. Kaon, Finlands tredje
mest salda marke nar det galler digitalboxar med inspelningsfunk-
tion, orienterar sig i fortsattningen mot den nya hdguppldsnings-
marknaden. Saecos kaffemaskiner (espresso, cappuccino, latte) ar
nykomlingen bland vara varumarken. Med Saecos hjalp starker vi
var position ytterligare pa den skiftande kaffemarknaden i Finland.

Husteknik / Hedtec

Hedtecs nionde verksamhetsberattelsear var igen framgangrikt.
Tillvaxten i den totala efterfragan inom branschen avmattades med
fyra procentenheter till + 2 %, men var anda god med tanke pa
branschens historia. Inom manga av Hedtecs huvudproduktlinjer
var forsaljningsresultaten battre 8n nagonsin. Tillsammans med
nastan alla karnkunder kunde vi redovisa for tillvaxtsiffror som var
rekordhdga — klart hogre an i branschen for 6vrigt. Pa arsniva var
ramaterialens inverkan pa var forsaljning och vart resultat klart
positivare an vad vi forvantat oss. Dessa faktorer och en mycket
engagerad och yrkeskunnig personal utgér grundelementen for
var rekordframgéang under 2008.

Alla Hedtecs forsaljningsenheter deltog i manga stora projekt. Som
exempel kan namnas leveransen av riktad belysningsarmatur till
utstallningsutrymmena i Finlands sjohistoriska museum som finns

i det nya Maritimcentret Vellamo i Kotka, samt fornyandet av ut-
stallningsbelysningen i Uleaborgs konstmuseum (spotlights, ske-
nor och styrsystem for Dalibelysning). Till det nya affarscentret
Skansen i Abo levererade vi 47 Iuftridaapparater.
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