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Verksamhetsmiljon for handeln under ar 2007 var
gynnsam och samhallsekonomin utvecklades positivt.
Efterfragan 6kade pa alla vara verksamhetsomraden,
i synnerhet i hemteknikbranschen.

Hedengren koncernens omséattning steg med 9% och
uppgick till 106,4 miljoner euro. Resultatet forbattra-
des markbart jamfort med foregdende ar och var 2,3
miljoner euro. Sjalvforsorjningsgraden var 41,9 pro-
cent och balansrakningens slutsumma 51,1 miljoner
euro. Koncernen sysselsatte 347 personer i medeltal.

Hedengrens alla fyra verksamhetsomraden klarade
sig bra och kunde 6ka omséttningen och forbattra
resultatet.

Oy Hedtec Ab, som verkar inom branschen for hus-
teknik, okade sin forsaljning med 10% och uppnadde
darmed ett rekordresultat. Av resultatenheterna var
avdelningen for installationsmaterial speciellt fram-
gangsrik.

Oy Hedengren Security Ab, vart bolag i séakerhetstek-
nikbranschen, uppvisade en forsaljningsékning med
12% och resultatet forbattrades markbart. Den krafti-
gaste tillvaxten skedde inom nédljussektorn.

Oy Hedengren Kodintekniikka Ab, vart bolag i hemtek-
nikbranschen, lyckades 6ka sin férsaljning med 7,5%
och kunde uppvisa en betydande resultatforbattring.
Speciellt férsaljningen av kaffekokare och digitalboxar
utvecklades gynnsamt. Direktférsaljningsbolaget He-
dengren Direct nadde likasa ett gott resultat.

Oy Hedcom Ab, som verkar inom AV- och broadcast-
teknikbranschen, ékade sin omséattning med 9% och
resultatet var gott.

Var export utvecklades gynnsamt pa alla vara nar-
marknader, i Baltikum, Ryssland och de nordiska
landerna. Ett Iangsiktigt arbete har starkt var position
och lyft fram exporten som en viktig del av var verk-
samhet.

Ar 2007 fornyade vi var koncernstruktur genom att
uppdela vart verksamhetsomrade for professionell
elektronik i tva sektorer, AV- och broadcastteknik samt
Sakerhetsteknik. Den nya strukturen stoder Heden-
grens strategi och preciserar koncernens marknads-
position.

Vi genomférde ocksa flera utvecklingsprojekt som
gallde kundbetjaning och den interna verksamheten.
Dessutom fornyades vara utstallningsutrymmen. Vi
fortsatter vart utvecklingsarbete med focus pa for-
djupande av kundrelationerna, utvidgning av produkt-
och serviceutbudet samt verksamhetskedjans kost-
nadseffektivitet.

Hedengren fyller 90 ar i &r. Jubileumsaret gér i ar-
betets tecken. Vi ar optimistiska infor framtiden och
forlitar oss p& att den positiva trenden fortsatter aven
under 2008.

Berndt Johansson
Koncernchef

Resultatrakning (1000 EUR)

2007 2006

Omsattning 106 355 97 492
- Ovriga intakter 272 420
- Material och tjanster -76 083 -71 265
- Personalkostnader -16 601 -16 481
- Avskrivningar och

vardeminskningar -966 -941
- Ovriga rérelsekostnader -9 483 -8 026
Rorelsevinst 3494 1199
Finansiering -218 -216
Resultat fore skatter och
bokslutstransaktioner 3276 983
Bokslutstransaktioner
Skatter 941 -335
Minoritetsandel -47
Periodens resultat 2 288 648

Personal antal 347 361

Balansrakning (1000 EUR)

2007 2006
Anlaggningstillgangar 12 838 13 386
Omsiéttningstillgangar 18 397 17 701
Finansieringstillgangar 19 869 18 794
Tillgangar totalt 51 104 49 881
Eget kapital
- Aktiekapital 1036 1036
- Ovrigt eget kapital 19 537 18 257
Reserveringar 4 583 4 415
Frammande kapital
- Langfristigt 6 624 4 986
- Kortfristigt 19 277 21187
Kapital totalt 51 104 49 881
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Hemteknik / Hedengren Kodintekniikka

Oy Hedengren Kodintekniikka Ab hade ett framgangsrikt ar,
oavsett vilka méatare som tillampats: affarsverksamhetens siffror,
bolagets interna kvalitetsfaktorer eller kundtillfredsstéllelse.

Av vara varumarken uppvisade Moccamaster kaffebryggarna och
Kaon digitalboxarna de bésta férsaljningsresultaten. Moccamas-
terforsaljningen nadde traditionsenligt sin kulmen under arets
sista kvartal och var marknadsandel for hela aret raknat i euro i
den har produktgruppen lag pa toppniva, 6ver 60%. Kaon slog
igenom pa den stenharda marknaden for digitalboxar med en
marknadsandel p& 10%.

Vi engagerade oss kraftigt i grundarbeten och utredningar for
utvecklandet av JVC forsaljningen, var storsta produktgrupp, for
aren 2008 och 2009. Resultatet av detta arbete syns redan under
varen 2008. Da lanserar JVC som den forsta i varlden TV-appa-
raten med den supertunna skarmen Super Slim samt kommer ut
med de nya Everio harddiskkamerorna anpassade for markna-
dens trender.

AV & broadcastteknik / Hedcom

Aret fick en fartfylld start och efterfrdgan var kraftig och stabil un-
der hela aret pa alla vara verksamhetsomraden. En forstarkt in-
stallationsenhet gjorde det maijligt for oss att beméta den 6kande
efterfragan och forbattra projektleveransernas antal och leverans-
tider. Samarbetet med aterforsaljare och entreprendrer intensifie-
rades ytterligare vilket medforde tillvaxt aven inom denna sektor.

Den finska varvsindustrins goda orderstock inverkade aven po-
sitivt p& Hedcoms systemleveranser till Akers skeppsvarv. Efter-
fragan pa AV och hogtalarsystem till foretag och offentliga utrym-
men var fortsattningsvis stark. Uppdateringar till broadcast- och
produktionsstudior fortsatte i jamn takt.

Den storsta tillvaxten skedde inom kultursektorn. De tva storsta
projekten inkluderade scenteknikutrustning foér kultur- och kon-
gresscentret Verkatehdas i Tavastehus och en omfattande Vari-
Lite scenbelysningsleverans till Finlands Nationalopera.

Omsattningens fordelning

AV & Broadcast Security

-

Hemteknik Husteknik




NeptodSec

Husteknik / Hedtec

Tillvaxten i den totala efterfragan inom vart verksamhetsomrade
avmattades med nagra procentenheter till + 6%, men kan anda
betraktas som god.

Inom samtliga avdelningar och huvudproduktlinjer lyckades vi
uppna de basta forsaljningsresultaten nagonsin. Tillsammans
med alla vara karnkunder kunde vi redovisa for rekordstora till-
vaxtsiffror, klart hogre an i branschen for 6vrigt. Pa arsniva var
ramaterialens inverkan pa var forsaljning och vart resultat klart
positivare &n vad vi forvantat oss. Dessa faktorer och en synner-
ligen engagerad och yrkeskunnig personal utgér grundelementen
for vart goda resultat ar 2007.

Alla Hedtecs forsaljningsenheter deltog i flera stora projekt.
Som exempel kan nAmnas den omfattande leveransen av Peha
elinstallationsutrustning for varldens storsta lyxkryssare Gene-
sis samt industriavdelningens luftridaprojekt till Sokos varuhus i
Tammerfors och den splitternya stormarknaden Prisma i Lojo.

Avdelningen for installationsmaterial ingick ett betydande avtal
gallande Entes métsystem for energiméatning och analysering av
elnat inom industrin och i fastigheter.

Hedengren Security

Hedengren Securitys samtliga affarsaktiviteter 6kade markbart
under ar 2007. Kraftigast 6kade forsaljningen av kameradévervak-
ningssystem dar vi beredde oss péa fornyade marknader genom
att sluta samarbetsavtal med IP-baserade kameratillverkare.
Aven marknaderna for integrerade sikerhetssystem visar en klar
tillvaxt som ocksa syns i vara systemleveranser, bade i Finland,
Skandinavien och i de Baltiska landerna. Vart specialkunnande
kom val fram i samarbetet med Rundradion. Vi utrustade deras
latta séndningshbilar och servade deras bilar pa ljudsidan.

Ett synnerligen positivt mottagande pa exportmarknaden har vart
brandlarm- och nodljussystem Prodex EML fatt. Systemets miljo-
vanliga helhet har ront en valfértjant uppmarksamhet bland kun-
der, planerare och installatorer da det galler energiférbrukning,
underhall och installationer.

Hedengren Securitys Neptosec nathandel férnyades till en kép-
korgs modell. Med det har systemet ar det mojligt for special-
affarerna inom sékerhetsbranschen att kopa alla koncernens
sakerhetstekniska produkter och samtidigt fa email-bekraftelse
pa bestallningen och leveransen.
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